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“ Umuarama e Comunidade juntos pelo
VEN CED O RA meio ambiente” Com esta temdtica, a
Concessiondria Umuarama, de Itumbiara
(GO), conquistou o primeiro lugar da IV edi-
D O I V ECO 630 do Prémio Eco Dealer Toyota ABRADIT.
Disseminar a educacio ambiental entre clien-
tes, colaboradores e comunidade foi um desa-
DE ALER fio para o Dealer, obtido com éxito. “Primeiro
) precisdvamos fazer a “ligdo de casa” e atingir os
nossos colaboradores para entio disseminar a
l ’M l ’ ARAMA educacao ambiental entre clientes e comunida-
de. Mobilizamos o publico interno com a cam-
panha Ecolaborador com premiagbes por suas
v I S ITA O iniciativas e resultados. Tivemos uma reducio de
13,5% no consumo de dgua, 11,6% no consumo
de energia e uma importante interatividade com
P ROJETO os colaboradores. Depois partimos para as agoes
externas como a caminhada ecolégica que fize-
mos na Av. Beira Rio, na cidade Itumbiara, onde
TOYO TA APA em duas horas realizamos a coleta de 187kg de
residuos e na segunda agdo externa, fizemos o
plantio de 200 mudas na unidade de conserva-
C O STA D O S ¢ao do municipio”, contabiliza Lariane de Lima
Benedito, Engenheira Ambiental e de Seguranga

do Trabalho, da Umuarama.
C O RAIS Para Lariane, estar envolvida em um projeto
ganhador do Prémio Eco Dealer foi um marco em

oor LIA FREIRE sua carreira de engenheira ambiental. “Nosso @

Equipe do Instituto Recifes Costeiros
acompanha o grupo para mais um passeio.
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projeto confirma que o trabalho de
educacdo ambiental para alcangar a
sustentabilidade ¢ algo que deve ser
continuo e que traz grandes apren-
dizados e resultados. Estar em um
Grupo que possui em seus valores a
responsabilidade socioambiental e
que nos possibilita participar de pro-
jetos como este é muito gratificante.”
Ainda sobre a conquista do Prémio
Eco Dealer, afirma que foi um divi-
sor de dguas para a Concessiondria.
“Nos trouxe visibilidade e tivemos
na Concessiondria retorno finan-
ceiro com o projeto de educagio
ambiental”

A Consultora de Inteligéncia de
Mercado da Umuarama, Katiuce
Brito de Paula Santana, diz que a pre-
miagao proporcionou uma enorme
satisfacio em ver que a dedicagio
e o tempo demandados para a cria-
¢io deste projeto valeram a pena.
“A premiacido contribuiu no desen-
volvimento do Grupo Umuarama
perante a sociedade e a Rede de
Concessiondrias Toyota. O grande
legado com essa premiacao é que as
acoes de sustentabilidade devem ser
trabalhadas de forma a incentivar to-
dos ao redor. E o dever de cada um de
nds fazermos o melhor” O plano para
2020 é levar o projeto para as demais
unidades do Grupo.

CONHECENDO OS
PROJETOS

A conquista do primeiro lugar na

quarta edi¢ao do Prémio Eco Dealer
possibilitou & Lariane e Katiuce via-
jarem, no més de setembro, para
Pernambuco e Alagoas, e conhecerem
o projeto Toyota Area de Protecio
Ambiental (APA) Costa dos Corais
criado para preservar os recifes de co-
rais, proteger as dreas de manguezais,
preservar o habitat e os ecossistemas
associados ao peixe-boi-marinho.

Entusiasmadas e impressionadas
com o que presenciaram, as executi-
vas da Umuarama relataram suas im-
pressdes sobre a viagem. “O que mais
nos impressionou foi a grandeza dos
projetos. A APA Costa dos Corais é
tdo vasta e com uma biodiversidade
incrivel. Mergulhar e conhecer um
pouco dessa imensidao nos deixou
encantadas. Além disso, o projeto
peixe-boi nos possibilitou ver de per-
to esses animais doceis que vém até o
barco para nos dar as boas vindas e vi-
vem soltos na natureza. Foi incrivel!”,
compartilharam Lariane e Katiuce.

O Coordenador Financeiro da
Fundacio Toyota, Igor Campesi, co-
menta que a visita ao Projeto Toyota
APA Costa dos Corais sempre sur-
preende. “Normalmente é uma expe-
riéncia nova para quem visita a regiao
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Katiuce e Lariane, da
Umuarama, em visita ao
projeto APA Costa dos
Corais acompanhadas por
Igor (Fundagao Toyota),
Iran (ICMBio) e Paulo
Santos (ABRADIT).

ao mergulhar nas piscinas naturais e
conhecer um pouco mais dos biomas.
E como voltar para a sala de aula, s6
que na pratica. O encontro nem sem-
pre garantido com o mamifero amea-
cado de extingdo, peixe-boi, que tem
apenas cerca de mil exemplares no
Nordeste, é o ponto alto.”

E o que trazem na bagagem, além
das experiéncias vivenciadas? “Nao
s6 trouxemos o viés da responsabili-
dade socioambiental, como percebe-
mos que podemos realizar grandes
feitos, que trardo impactos altamente
positivos, a partir de baixos investi-
mentos”, declara Katiuce.

Mais uma vez acompanhando
o grupo estava Paulo Santos, da
ABRADIT, que destacou a importan-
cia dessa a¢do de colocar a Rede em
contato com as a¢des da Fundacio
Toyota. “E importante que os colabo-
radores da Rede conhecam as acdes
que valorizam a nossa fauna e flora
encabegadas pela montadora. E, nds
da ABRADIT, temos como proposi-
to colaborar com a divulgacio destes
projetos entre os nossos associados
para que eles cheguem em suas em-
presas e compartilhem as experién-
cias e informag6es adquiridas. Ainda
ha muitos Dealers e colaboradores
que nao tém conhecimento sobre
a dimensdo e a importincia destas
acoes”, avaliou.

Chegando em sua quinta edigao,
o prémio Eco Dealer ¢ avaliado por
Paulo como um projeto vencedor. “A
ABRADIT, juntamente com a Toyota
e a Fundagio, vem conseguindo um
engajamento cada vez maior da Rede,
com iniciativas inspiradoras e que se
propagam por todo o Brasil””



REDE CADA VEZ MAIS ENGAJADA
De acordo com Igor, estudos recentes de-
monstram que os consumidores estao mais
preocupados e conscientes em relagao a sus-
tentabilidade e ao meio ambiente, valorizando
produtos, servicos e empresas que levam isso
com seriedade. “Mais que isso, € importante
entendermos que a sustentabilidade deve fa-
zer parte de um todo e partir de dentro para
fora. E preciso promover processos educativos
que possibilitem mudancgas no olhar da relagao
do homem com o meio em que vivemos, o que
exige novas maneiras de educar. O objetivo de
construir um planeta realmente mais sustenta-
vel, por necessidade, passa por investimentos
em educacgdo para a sustentabilidade.”
Visando mais engajamento da Rede em suas
acdes, a Fundagdo Toyota conta com parceiros
como o Banco Toyota, na execugao de algu-
mas agdes e também a ABRADIT. Além disso,
por meio de diferentes projetos, tem fortaleci-
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do o relacionamento com alguns grupos como
SGA, Toyolex e Kuruma. “Inclusive, em parceria
com a SGA acabamos de langar o Projeto Vou
de Canoa, que além de estimular a educagao
ambiental e valorizacdo do bioma com criangas
e jovens, trabalha também o espirito de equi-
pe, competicdo e pratica esportiva. No Projeto
Arara Azul nés apoiamos o Instituto que leva o
mesmo nome, por meio da Campanha Adote
um Ninho. A ABRADIT, que adota um ninho to-
dos os anos, também ajuda na divulgagao des-
Ssa agao que € muito importante para captagao
de recursos, especialmente, esse ano em que o
Pantanal sofreu com um grande incéndio no
més de setembro”, comemora Igor.
Recentemente, a Fundagdo Toyota langou um
video para que as Concessionarias, que ja tenham
projetos ou que tenham o desejo de desenvolver
alguma iniciativa, os procurem para gque juntos
possam estar em mais partes do Brasil.

PROTECAO E DESEMPENHO E AQUI!

Produtos da mais alta qualidade que
garantem o pleno funcionamento dos sistemas.
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Previna seu veiculo de problemas
com o que ha de melhor,
use produtos PROMAX BARDAHL.
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