
O PRIMEIRO 
TOYOTA 
A GENTE 
NUNCA 
ESQUECE 
por RENATA MENDES

A frase popular “O primeiro carro a gente nun-
ca esquece” a maioria das pessoas repete e 
concorda. Com o primeiro Toyota também 

acontece isso. Quem afirma ter vivido uma sensação 
única ao comprar seu primeiro carro da marca é o 
sr. Elson Alves Pires. O ourives, morador da cidade 
de Catalão (GO), realizou um sonho há quase dois 
anos ao comprar um modelo Corolla Sedan XEI 2.0. 
Com uma simpatia ímpar e a simplicidade de quem 
busca conforto e segurança para a família, o sr. Elson 
conta como tem sido sua primeira experiência com 
a marca.

ABRADIT NEWS – Por que o senhor decidiu com-
prar um Toyota?
Elson – Olha, esse é o meu 16º veículo e já tive de 
várias marcas, mas é o primeiro carro da Toyota que 
eu tenho. Sempre foi um sonho. A gente queria, mas 
não estava no alcance para comprar. Eu ouvia das 
pessoas, outros compradores conhecidos meus di-
zerem que a Toyota era uma marca muito boa, que 
os carros não costumavam apresentar problemas e 
a manutenção também não era cara. Então sempre 
ficava esse lembrete na cabeça, que a hora que des-
se, que eu tivesse condições, compraria um Toyota.

ABRADIT NEWS – E como foi a experiência de 
compra?
Elson – Primeiro foi amor à primeira vista. Depois foi 
uma surpresa muito grande porque o Corolla que 
escolhi está no meio, não é o mais luxuoso nem o 
mais simples, mas é um carro que responde quando 
você pisa, tem uma estabilidade boa, é confortável, 

espaçoso, o som dele é bom. A questão de manuten-
ção é excelente porque todas as revisões que fiz até 
agora na Toyota foram boas e não é cara mesmo! O 
pessoal que te atende é muito atencioso e transpa-
rente. Então deu certo a compra e a satisfação com 
o carro. Acho que tudo nele combinou com a nossa 
personalidade.

ABRADIT NEWS – O que o senhor mais gostou no 
veículo e qual a sensação de dirigir um modelo da 
Toyota? É diferente dos carros de outras marcas 
que teve?
Elson – Na verdade o que eu mais gosto mesmo é o 
conforto dele. Com os outros carros que a gente tinha 
dava para sentir que batia muito, tinha barulho e 

“Não quero mais sair da marca. Pretendo 
comprar um RAV4 ou outro Corolla 

híbrido”, planeja Elson.
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não dava muita confiança. Este 
tem muito espaço entre o banco 
do motorista e o banco traseiro. 
É confortável para o motorista 
e para os passageiros. Para diri-
gir também é um carro que não 
cansa como os outros, o desem-
penho dele é muito bom. Apesar 
de não ser tão econômico como 
um carro 1.0, também não é tão 
gastador. Porque no carro 1.0 
é preciso apertar mais para ele 
responder e esse não, é 2.0, anda 
muito bem sem gastar muito 
combustível.

ABRADIT NEWS – O seu carro 
foi financiado pelo Banco Toyo-
ta, como é sua relação com o 
Banco?

Elson – Sim, financiei pelo Banco 
Toyota com as melhores condi-
ções para mim através do Ciclo 
Toyota. Dei uma entrada mais 
parcelas sem juros e com um va-
lor maior para a última parcela, aí 
me organizei para ter o dinheiro 
guardado para finalizar essa últi-
ma parcela. Assim foi bem vanta-
joso. Agora faltam duas parcelas 
para quitar meu financiamento. 
O pessoal foi muito bacana, fize-
ram tudo muito organizadinho. O 
que foi combinado, eles fizeram. 
O banco foi muito transparente 
comigo e eu também não atrasei 
nenhuma parcela, então não tive 
nenhum problema.

ABRADIT NEWS – E a partir de 

agora, o senhor pretende con-
tinuar cliente da marca, ad-
quirir novos veículos de outros 
modelos?
Elson – Agora eu não quero mais 
sair da marca, não! Pretendo com-
prar um RAV 4 ou outro Corolla hí-
brido. Um dos dois eu vou adquirir, 
não sei ainda qual. Agora no fim 
do ano também posso aproveitar 
alguma promoção, porque consi-
go no Ciclo Toyota 85% da Tabela 
FIPE no valor do meu usado na 
troca. Futuramente, daqui a uns 
três ou quatro anos pretendo ter 
uma Hilux, quando comprar uma 
chácara ou um sítio. Por enquan-
to, qualquer um desses que eu 
escolher, vai ser muito bom para 
andar aqui na cidade.
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