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COROLLA GLI E CROSS XR: 
OS NOVOS PROTAGONISTAS 
DAS VENDAS DIRETAS 
Por: LIA FREIRE

Com condições competitivas e descontos atrati-
vos, a Toyota do Brasil traz o Corolla GLi e Corol-
la Cross XR, respectivamente os veículos Sedan 

e SUV, para atender às necessidades dos clientes de 
Vendas Diretas, na modalidade Small Business, o que 
significa PCD, táxi, produtor rural e CNPJ. 

O foco das versões é, principalmente, a competitivi-
dade do custo total de propriedade e no preço transa-
cionado. “Estamos trabalhando com 18% de desconto 
sobre o preço público (sem considerar isenções adicio-

nais para categorias PCD e táxi), o que torna a proposta 
ainda mais atrativa, além da confiabilidade já reconhe-
cida da Toyota e a relação custo-benefício inigualável 
no segmento”, explica Rogério Ken Iti Sasaki, Geren-
te de Planejamento de Produto e Preço da Toyota do 
Brasil. 

Ambos os modelos foram desenvolvidos para ofere-
cer uma excelente relação custo-benefício, com foco 
na redução do custo total de propriedade, fator deci-
sivo para compra na modalidade Small Business com-
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Os lançamentos Corolla GLi e o Cross XR oferecem uma excelente relação custo-benefício, com foco na redução do custo total de 
propriedade, fator decisivo para compra na modalidade Small Business
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OS MODELOS
O Sedan da Toyota, na versão GLi, traz de série sete airbags, ar-condicionado, central multimídia atua-

lizada que passou a ter tela de 10”, oferecendo conexão com Android Auto e Apple CarPlay, volante mul-
tifuncional, câmera de ré, faróis e lanternas com acendimento automático, vidros frontais com película 
antirruído, sistema ISOFIX e garantia de até 10 anos, ativada automaticamente com todas as revisões 
feitas nas Concessionárias.

O SUV médio, Corolla Cross XR, também vem equipado com sete airbags, tem ar-condicionado digital 
automático com saída de ar para a segunda fileira, câmera de ré e sensores de estacionamento (diantei-
ros e traseiros), volante revestido de couro com comandos de áudio e computador de bordo, retrovisores 
externos com rebatimento elétrico, faróis de LED, freio de estacionamento eletrônico com função Hold, 
Assistência ao Arranque em Subida (HAC), rodas 17” de liga leve, sistema ISOFIX, além de Toyota Safety 
Sense (TSS), que inclui farol alto automático, assistente de pré-colisão Frontal (PCS) e recursos de como-
didade e segurança.  Destaque também para a garantia de até 10 anos, ativada automaticamente com 
todas as revisões feitas nas Concessionárias. 
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posta por PCD, táxi, produtor rural e CNPJ. “Este posi-
cionamento somado às características dos modelos e 
à qualidade, que é marca registrada da Toyota, fazem 
do Corolla GLi e do Corolla Cross XR duas opções alta-
mente competitivas no mercado de Vendas Diretas”, 
reforça Sasaki.

O compromisso com a descarbonização da Toyota 
permanece e nestes veículos é reforçado por meio do 
conceito Multipathway que prevê a adoção das solu-
ções mais adequadas a cada necessidade de merca-

do. Com motor 2.0L Dynamic Force Dual VVT-iE 16V 
DOHC, o Corolla GLi e o Cross XR combinam o elevado 
desempenho à eficiência energética, potencializado 
com o uso de etanol.

As novas versões complementam o portfólio da Toyo-
ta no Brasil e são dedicadas aos importante segmento 
de Vendas Diretas. “Os veículos se alinham à estratégia 
da Montadora com produtos desenvolvidos especial-
mente para as necessidades dos clientes e capazes de 
superar as expectativas do mercado”, declara Sasaki.

Corolla GLi 




